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Wer 20 Jahre erfolgreich sich am
Markt behaupten kann, der muB wohl
irgend etwas richtig gemacht haben.
Und dass Peter Schu etwas richtig
macht bestatigen ihm gern seine mehr
als 900 Kunden, die sich mittlerweile
Uber die ganze Republik verteilen.

Dabei stlitzen sie sich in erster Linie
auf das geniale Konzept der Vermo-
gensverwaltung und des Wertpapier-
handels, das Peter Schu in St. Wendel
umsetzt. Die weltweite Vernetzung
macht's moglich. Ein normaler Arbeits-
tag beginnt flr den Finanzprofi schon
um 6 Uhr in der frih. Denn nur wer
einen Informationsvorsprung hat und
auch zu nutzen weiB, kann an den
internationalen Finanzmarkten beste-
hen. Das Zusammenspiel der Bérsen in
Ubersee, in Asien und Amerika mit
unserer heimischen Borse in Frankfurt
gilt es zu durchschauen und fur die
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Anlagestrategie zu nutzen. So erwirt-
schaftet Peter Schu fur seine Mandan-
ten nachgewiesenermaB3en immer bes-
sere Ergebnisse, als die herkdémmlichen
Anlageformen versprechen. Selbst in
Zeiten der Finanzkrise ist es Herrn Schu
gelungen im Jahre 2008 die Verluste
zu minimieren oder gar in leichte
Gewinne umzuminzen. ,David gegen
Goliath - Kanzlei fur Wirtschaftsbera-
tung schlagt die GroBen der Branche”
Uberschrieb die Presse seinerzeit ihren
Artikel. Ein Erfolg, der letztendlich auf
die sicherheitsorientierte Streuung der
Kundenvermdgen zuriick zu fihren
ist. Entscheidend dabei ist, wann man
in einen Markt hinein geht oder ihn
wieder verlaBt. Timing ist alles und so
verbringt Peter Schu viel Zeit damit die
Kurse zu beobachten, natlrlich unter-
stutzt durch modernste Software, aber
letztendlich geleitet von seinem

gl
-

untrglichen Gespar. Ein Talent, das
sich seine Kunden zu Nutze machen
kénnen. In der Vermdgensverwaltung
erhélt Herr Schu keine Provisionen flr
von Ihm vermittelte Produkte sondern
es wird ein Honorar vereinbart. Somit
ist eine provisionsgetriebene Beratung
ausgeschlossen. Sein Honorar richtet
sich nach der Hohe der Kapitaleinlage,
die die Kunden bei ihm anlegen. Sein
ganzes Interesse gilt daher der Ver-
mehrung dieses Kapital. Und dass das
ganz im Interesse der Kunden liegt,
versteht sich von selbst. Ein geniales
und faires Konzept, das dem Anleger
nur Vorteile bietet. Er kann sich ganz
entspannt zurlck lehnen und den
Profi fur sich arbeiten lassen und weif3
dabei sein gutes Geld in den besten
Handen.

PR-ANZEIGE

Angefangen hat Peter Schu 1986 -
unterstiitzt von seiner Schwester Sun-
hild Andrys - nur mit einer Schreibma-
schine und einem Fax-Gerat. Schon
bald gab ihm der Erfolg recht und er
konnte 1989 in seine neuen Raumlich-
keiten in der BalduinstraBe in St. Wen-
del ziehen. 1998 erlangte er eine soge-
nannte ,Teilbankzulassung”, was ihn
dazu befahigte, wie eine Bank oder
Sparkasse Bankgeschéfte in speziell
auf den Wertpapierhandel abge-
stimmter Konfiguration zu betreiben.
Damit unterliegt er auch den gleichen
strengen Prifverfahren durch das Bun-
desaufsichtsamt fur Finanzdienstleis-
tungen, wie jede Bank oder Sparkasse.
Ein groBes Plus an Sicherheit und
Transparenz fir seine Kunden und ein
Meilenstein in der Entwicklung der
Kanzlei fur Wirtschafts- und Vermo-
gensberatung.
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Mittlerweile arbeitet in seinem Unter-
nehmen auch sein Sohn André Schu
tatkraftig mit. André hat im véterli-
chen Betrieb auch eine Ausbildung
zum Investmentfondskaufmann abge-
schlossen und ist damit der erste seiner
Art der auch seine Ausbildung im Saar-
land absolviert hat. Ein weiterer her-
ausragender Erfolg in der Firmenge-
schichte ist die Zusammenarbeit mit
dem Bankhaus B. Metzler seel Sohn &
CO KGaA, die mit 335 Jahren alteste
Privatbank Deutschlands im ununter-
brochenen Familienbesitz und deren
Investmentgesellschaft Peter Schu
sogar mit der Betreuung eines eigenen
Fonds beauftragt hat. Das Fondmana-
gement ist ein Hohepunkt der bisheri-
gen Karriere aber sicherlich noch nicht
der Endpunkt.

Seit 20 Jahren an der beruflichen Seite
von Peter Schu und aus der Firma nicht
mehr weg zu denken, seine Schwester
Sunhild Andrys.

Das Geheimnis seines bisherigen Erfol-
ges sieht Peter Schu aber auch darin,
dass nicht bestimmte Finanzprodukte
vermarktet werden, sondern dass auf
Grundlage der gemeinsam mit den
Mandanten erarbeiteten Ziele und
Anlagevorstellungen ein Vermdgens-
verwaltungskonzept erstellt wird, das
ganz individuell zugeschnitten sich
den Erfordernissen des Marktes und
den Bedrfnissen des Mandanten fle-
xibel anpasst. Die tdgliche Kontrolle
der Depots gewahrleistet, das Kursge-
winne realisiert, d. h. in bare Miinze
umgesetzt werden, und Kursverluste
begrenzt werden. Das Risiko auf ein
haufiges und oftmals mehrjahriges
JAussitzen” von Kursverlusten wird

dadurch vermindert. Jede Anderung
im Depot wird zeitnah und transpa-
rent dem Mandanten mitgeteilt
zusatzlich zu den ohnehin alle drei
Monate zusammengestellten aussage-
kraftigen Depotaufstellungen. ,Akti-
ves Handeln minimiert das Risiko und
erhoht den Erfolg” fasst Peter Schu
seine Arbeit zusammen.

Sie finden das Wertpapierhandelsun-
ternehmen und Vermdégensverwal-
tungsgesellschaft mbH Peter Schu
Asset Management in der Marien-
straBe 6 in 66606 St. Wendel, Telefon
06851 / 8007690, Fax: 06851 / 907661,
e-mail: wphg@schu.de, oder im Inter-
net unter www.wphg-schu.de

(Text & Fotos:
Ralf Mohr, Archiv Peter Schu)

Ein ganz besonderer Dank gilt der
Gattin von Peter Schu, Tatjana - sie ist
mit sehr viel Engagement und persén-
lichem Einsatz eine der tragenden Séu-
len des Unternehmens und hat mit
dazu beigetragen, dass ihre gemeinsa-
men Séhne eine berufliche Perspektive
haben.
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