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Experten berichten aus der Praxis - Teil 10:

Mit Metzler Fund Xchange die
Vermogensverwaltung meistern

Warum nutzt ein erfahrener Vermogensverwalter eine Fondsplattform wie Metzler Fund
Xchange? Weil er damit schnell und effektiv handeln kann? Weil er alles elektronisch ab-
wickeln kann? Weil er seine Kundendepots damit bestens im Blick hat — oder einfach,
weil er damit auf zahlreiche Fondsprodukte zugreifen kann? ,,Von allem ein bisschen”,
meint Peter Schu, der bereits seit 1991 als Vermogensverwalter fiir seine Kunden tatig
ist. Vor allem aber, weil Metzler Fund Xchange seine Leistung erganzt. ,,Ich nutze den
Service, wo ich ihn brauche - kann meine Strategie aber nach wie vor individuell um-
setzen und bleibe damit im Sinne meiner Kunden unabhangig und flexibel”, so Peter
Schu. Wir sprachen mit ihm uber sein Geschaftsmodell, sein Vorgehen bei der Portfolio-
strukturierung und die Einsatzgebiete von Metzler Fund Xchange in seinem Modell.

Peter Schu,
Vermdgensverwalter

Peter Schu ist seit 1986 als Finanzberater tatig. Seit 1991 managt er Uber seine

Vermogensverwaltung fur mehrere Kunden grof3ere Vermogen. 1998 liel3 Peter
Schu seine Firma als Finanzdienstleistungsinstitut eintragen und ist seither der
Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht unterstellt. Zu dieser Zeit ent-
wickelte Schu das Konzept des Strategiedepots, dem er seither treu geblieben i
Heute betreut Schu in St. Wendel und Umgebung Gber 1.000 Kunden.

Herr Schu, Sie feiern im Herbst dieses haben Versicherungen, Finanzierungendert; daher haben wir vor etwa zehn Jah-
Jahres |hr 20-jahriges Bestehen. Wenn Altersvorsorgekonzepte und Fonds angeren unseren Versicherungsmaklerbereich
Sie zuriickblicken: Was hat sich seit den boten. Das war eindeutig zu viel. Wirkomplett verkauft. Unserer Erfahrung
Anfangen verandert? merkten schnell, dass das Wertpapiergaiach ist es nicht mdglich, sich auf alle Be-
schéft — so wie wir es mittlerweile betrei-
Schu: Friher glaubten wir, wir kdnnten ben — unsere ganze Aufmerksamkeit erfor-
unsere Kunden nur mit einer Rundum-Be-
treuung als Allfinanzpartner halten. Wir
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reiche gleichzeitig zu konzentrieren, ohnevahl an Fonds oder Gesellschaften wi&ie managen fir Ihre Kunden ein so ge-
dass etwas darunter leidet. Wer taglich deMetzler Fund Xchange, und die hohemanntes Strategiedepot. Welche Strate-
Markt beobachtet, analysiert und DepotKosten halten den Kunden oftmals davorgie verfolgen Sie hier, und nach welchen
aktiv managt, der braucht hierfiir die volleab, seine Depots selbst aktiv zu verwaltenKriterien stellen Sie das Depot zusam-
Konzentration. Daher haben wir dann men?

auch die 6. KWG-Novelle als Chance ge-Unserer Erfahrung nach ist unser Preismo-

nutzt, unser Geschaft weiter zu professiodell ginstiger fur unsere Kunden als dieSchu: Wéhrend viele Mitbewerber zahl-
nalisieren: Seit 1998 sind wir offiziell ein- Standardangebote der Sparkassen, Volkseiche Depots fiir unterschiedliche Lauf-
getragenes Finanzdienstleistungsinstitut

und damit der Bundesanstalt fur Finanz- ,unserer Erfahrung nach ist unser Preismodell gtinstiger fur

dienstleistungsaufsicht unterstellt. unsere Kunden als die Standardangebote der Sparkassen,
Volksbanken und Direktbanken.*

Seit vergangenem Jahr arbeiten Sie in- banken und Direktbanken. Daher nutzerzeiten und Risikoklassen anbieten, gibt es
tensiv mit der Fondsplattform Metzler uns einige Kunden sogar als Abwicklerbei uns ein aktiv gemanagtes Strategie-
Fund Xchange. Was hat Sie Uberzeugt? ihrer Depots ohne Vermdégensverwal-depot.
tungsmandat, weil wir bei Umschichtun-
Schu: Wir wussten, dass wir eine Fonds-gen keine Ausgabeaufschlage berechnenDas Strategiedepot ist darauf ausgerichtet,
plattform brauchen, haben uns aber bei immer dort investiert zu sein, wo aktuell
der Auswahl viel Zeit genommen. Viele die Ertragschancen am attraktivsten sind,
Plattformen waren technisch und organiWie wirden Sie als zugelassener Ver- und gleichzeitig das Risiko zu begrenzen.
satorisch langst nicht so weit wie Metzlermdgensverwalter |hr Leistungspaket Das heil3t: Kursgewinne werden regelma-
Fund Xchange. Unser Ziel war es, zumbeschreiben? Big realisiert und Kursverluste weitestge-
einen die Risiken weitestgehend zu mini- hend begrenzt. Damit erfullen wir Anfor-
mieren und zum anderen unsere besteheBechu: Viele Banken sagen zwar, dass si@erungen, die alle Anleger an ihre Kapital-
den Strategien optimal abzubilden. Hieraktive Vermégensverwaltung betreibenanlage stellen.
waren uns das Fondsuniversum und einBie Wirklichkeit sieht aber oft anders aus.
schnelle  unkomplizierte  Abwicklung Unsere Kunden erzahlten, dass ihre BanBtellt sich im Anschluss an eine Bedarfs-
wichtig. Entscheidend war auch, dass wisich oft lange Zeit kaum oder gar nichtanalyse heraus, dass der Kunde in Aktien-
mit Metzler Fund Xchange ein Preismo-kiimmert oder dass nur auf Kundeninitiafonds investieren will, empfehlen wir ihm
die Depotstruktur des Strategiedepots. Ist
.Entscheidend war auch, dass wir mit Metzler Fund Xchange ein ein Kunde dagegen eher konservativ ein-
Preismodell gefunden haben, das unseren Vorstellungen entsprichtgestellt, entwickeln wir fir ihn ein indi-
viduelles Depot. Je nach Ziel kann auch
dell gefunden haben, das unseren Vorstetive hin etwas in ihren Fondsdepots veranein Teil des Vermdgens im Strategiedepot
lungen entspricht: Denn fur unsere Kun-dert wird. Sie beméangelten auch, dass ihrangelegt werden und ein anderer Teil indi-
den mit einer Einmalanlage fallen bei spdBank sie oft nicht einmal informierte, viduell.
teren Umschichtungen in andere Fondsvenn sich Kursveranderungen negativ auf
oder Fondsgesellschaften keine Ausgabeatas Depot ausgewirkt hatten. Die Depot®ir haben es uns zur Aufgabe gemacht,
aufschlage mehr an. blieben also statisch. Wir bieten dagegeiden Anleger als Menschen zu beobachten
eine echte Vermogensverwaltung: Unsere wir wollen lernen, ihn zu verstehen und
Viele Geschéftsbanken oder DirektanlagePlanung ist mittelfristig ausgerichtet, undrichtig einzuschatzen. Denn fir uns ist es
banken berechnen dagegen in der Regalir realisieren Kursgewinne und versu-wichtig, die Handlungen des Anlegers zu
die vollen Ausgabeaufschlage, wenn dechen Verluste zu begrenzen. Das funktiobegreifen. Neben der Volkswirtschaft und
Kunde eine Umschichtung innerhalb seiniert nur mit einem taglichen aktiven Ma-der Auswertung makrotkonomischer Da-
nes Depots von einer Fondsgesellschaftagement. Die elektronische Verarbeitunden gehort die Psychologie zu einem un-
zur anderen veranlasst. Direktbanken gednd die weltweite Vernetzung machen ewserzichtbaren Werkzeug unserer Arbeit.
wahren zwar meist 50 % Rabatt auf diemdglich, dass wir zu jeder Zeit die MarkteZuerst geht es darum, die Psychologie der
Ausgabeaufschlage, trotz allem muss ddpeobachten und bei Bedarf handeln undiarktteilnehmer und die Auswirkungen
Kunde mit einem Ausgabeaufschlag vorreagieren kénnen. Das Uberzeugt unsemes Anlageverhaltens auf den Gesamt-
2,5 % bis 5 % rechnen. Abgesehen davoKunden, und sie spiren es auch in den Emarkt zu analysieren, anschlielend die
bieten die meisten Banken nicht die Aus-gebnissen. Wirtschaftsdaten.
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die Rahmendaten, kann es durchaus sein,
dass ein Depot ein Jahr lang unveréndert
bleibt.

Im Durchschnitt strukturieren wir die
Depots zwei bis drei Mal pro Jahr um.
Ausschlaggebend fur solche Anpassungen
sind meist weniger die aktuellen Wirt-
schaftsdaten; wir beobachten vor allem
die Stimmung am Markt und die Markt-
psychologie. Denn oft passiert es, dass die
Marktdaten hervorragend sind, die Bor-
senentwicklung aber trotzdem stagniert —
weil die Marktteilnehmer die guten Daten
nicht honorieren. Ein vorschnelles Um-
Nachdem wir die Méarkte analysiert habenfrieren uns daher auf die Marktauswahkchichten wére hier falsch. Es spielen also
entscheiden wir, ob und wie viel wir mit- und setzen diese Regionenallokation miauch andere Faktoren eine Rolle — und um
telfristig in diese Markte investieren. finf bis sechs Fonds um. diese einschéatzen zu kdénnen, braucht man
Zeit und Erfahrung.

Wir konzentrieren uns auf die Marktauswahl

und setzen diese Regionenallokation Da wir dem Kunden bei Umschichtungen
mit finf bis sechs Fonds um.* keine Ausgabeaufschlage berechnen, kdn-
nen wir das Konzept durchsetzen, wenn
Wichtig hierbei ist, welches Land oderAuch bei der Fondsauswahl gehen wimétig anzupassen, und das, ohne hohe
welche Branche fir die nachsten Monatetwas anders vor als andere AnbieteKosten zu produzieren.
viel versprechend sind. Danach wird eind~ondsauszeichnungen und Sterne sind fir
Allokation erstellt, wie viel Prozent in uns eher zweitrangig. Wir nehmen nur
welches Segment wir investieren. Fonds ins Depot auf, bei denen ein engdm Mai 2006 kam es an den internatio-
Kontakt zum Fondsmanagement und eimalen Bérsen zu heftigen Korrekturen.
Entsprechend wird der Anteil des im Stra-schneller Zugang zu Markt- und Preis-Wie haben Sie sich in dieser Situation
tegiedepot verwalteten Vermdgens aufgeinformationen gewdhrleistet ist. So sindverhalten?
teilt, beispielsweise in 30 % Anlagen inwir stets bestens informiert, kénnen die
Europa, 20 % in Deutschland und 50 % irLage bei Ver&dnderungen schnell einschatSchu: Wir stellen unseren Kunden alle
Konvergenzlandern. Erst nachdem entzen und sofort reagieren. Dieses Vorgehedrei Monate die Depotausziige mit Markt-
schieden wurdeb, wie viel und woin- ist auch fur unsere Kunden nachvollzieh-ausblick zur Verfligung. Schon im ersten
vestiert wird, analysieren wir die Fonds,bar. Wir diskutieren mit unseren KundenQuartalsbericht hatten wir darauf hinge-
die in den ausgewahlten Landern investiedeshalb nicht tber den vermeintlich beswiesen, dass wir zwischen April und Juni
ren. Das heil3t, die Fonds sind nur nocken Fonds, sondern allenfalls Uber di€2006 mit einer Korrektur rechnen — nur
das Produkt, das wir einsetzen, egal wi&trategie, die wir fir sie umsetzen sollenwann sie kommt und wie stark sie ausge-
die Fondsgesellschaften heil3en. Bei defEs ist also viel entscheidender, zur richpragt ist, konnten wir nicht voraussagen.
Entwicklung der Struktur der Strategie-tigen Zeit im richtigen Markt zu sein, als Die schlechteren Wirtschaftsdaten, hhere
depots ist fiir uns die wichtigste Frage, irden Fonds mit den meisten Sternen z®lpreise und Inflationsangste mussten
welche Markte wir investieren sollen. haben. zwangslaufig zu KurseinbuBen fuhren.

Wenn wir hier falsch liegen, nutzt uns
auch die Auswahl von Top-Fonds nichts.

Wenn die Wertentwicklung an den latein-Wie oft passen Sie die Depots an?

amerikanischen Finanzmarkten schlecht

Wir hatten entschieden, am Freitag, dem
12. Mai 2006 alle Aktienfonds zu verkau-
fen und in konservative Fondsanlagen zu
wechseln. So konnten wir die von Januar

gelaufen ist, nitzt es nichts, im bestersSchu: Die Marktentwicklung und die aus- bis Mai 2006 erwirtschafteten Renditen
lateinamerikanischen Fonds investiert zigewdahlten Fonds uberwachen wir taglichvon Uber 11 % realisieren. Es ist immer
sein. Im Ergebnis war dieser Fonds vielDa unsere Depots mittelfristig ausgerichbesser, auf eine Anderung der Bérsen-
leicht trotzdem noch schlechter als detet sind, ist jedoch eine tagliche Anpassituation vorbereitet zu sein, als sich uner-
schlechteste Europafonds. Wir konzensung in der Regel ungewdhnlich. Stimmerwartet von ihr erwischen zu lassen.
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ler Funo,ck

Spiegelt sich der hohe Management- jahrlich, zusammen mit einem individuell len auch wir unabhangig bleiben und
aufwand in Ihrer Gebuhrenstruktur ~ von uns verfassten Marktbericht. Hierunser Handeln auf die Interessen der Kun-
wider? erlautern wir die aktuelle Entwicklung den ausrichten.

und kommentieren die zurickliegende
Schu: Unser Gebihrenmodell ist aufPeriode — auch im Hinblick auf unsere
unser Vorgehen abgestimmt. Kunden, didetzte Markteinschatzung. Diese Informa-Welchen Tipp kbénnen Sie als ,alter
die aktive Vermdgensverwaltung Uber dagionen werden von unseren Kunden al$lase” Ihren jingeren Kollegen geben?
Strategiedepot nutzen, zahlen eine jAhmichtiger Service wahrgenommen und
liche Vermoégensverwaltungsgebtihr vorerfordern dementsprechend uUbersichtliclschu: Am wichtigsten ist es, eine Strate-
1,5 %. Diese Gebihr ist aufgrund desaufbereitete Depotlbersichten. Gerne zegie zu entwickeln und daran festzuhalten
Managementaufwands, aber auch aufgen wir unseren Kunden auch, wie dasind nicht jedem Trend hinterherzulaufen.
grund des erhdhten InformationsserviceSystem Metzler Fund Xchange funktio-Das heildt aber nicht, sich selbst keine
angemessen — denn wir informieren unniert. Wer will, kann dabei zusehen, wieFehler einzugestehen. Wir haben viel ge-
sere Kunden zeitnah uber Anderungemvir Depots eréffnen oder @ndern — dadernt durch unsere Strategiedepots: Wenn

und Anpassungen im Depot und erlautertiiberzeugt. sich eine Anlageentscheidung als falsch
unsere Entscheidungen. Bei den weniger herausgestellt hatte, haben wir nachge-
managementintensiven konservativen De- forscht, was genau falsch gelaufen war.

pots betragt die jahrliche Gebuhr 0,5 %Welche Ziele haben Sie fur die Zukunft, Das berlcksichtigten wir bei spateren Ent-
Anleger, deren Depots im mittlerenund wie kann Metzler Fund Xchange scheidungen. Dabei kann auch eine Strate-

Risikobereich liegen, zahlen eine Gebihiie dabei unterstiutzen? gie erfolgreich sein, die nur auf drei Fonds
von 1 % pro Jahr. Diese Gebuhrenstruktur

ist fiir unsere Kunden einleuchtend und +Es kann auch eine Strategie erfolgreich sein,
nachvollziehbar. Auch hier hilft Metzler die nur auf drei Fonds beruht — wenn sie durchdacht ist

Fund Xchange: Die Vermogensver- und konsequent umgesetzt wird.*

waltungsgebuhr wird als Servicegebihr
dem Kunden direkt belastet, und dadurctschu: Naturlich wiinschen wir uns weiter- beruht — wenn sie durchdacht ist und kon-
muss ich keine gesonderte Rechnungin ein stetiges Wachstum. Mit unserersequent umgesetzt wird. u
schreiben. Strategie sind wir jedoch so zufrieden,

dass wir daran nichts &ndern wollen. Das

Vorgehen hat sich bewéahrt — das Model
Wie hilft lhnen Metzler Fund Xchange lauft. Wir mussen nicht hektisch nach| Kontakt
bei lhrer téaglichen Arbeit? neuen ldeen suchen. Wir denken langfrig

tig — auch fur unsere Firma. Die Ausbil-| Wertpapierhandelsunternehmen
Schu: Ein grof3er Vorteil ist die Méglich- dung meines Sohnes Andre zum Invest & Vermogensverwaltungsgesell-
keit, fur viele Kundendepots gleichzeitigmentfondskaufmann hat den Grundstei schaft mbH
Orders aufzugeben. So kénnen wir mit defir die Weiterfuhrung unseres Unterneh{ Peter Schu Asset Management
Sammelorder von Metzler Fund Xchangemens gelegt. Insofern haben wir mit den] Marienstral3e 6
66606 St. Wendel

,Mit der Sammelorder von Metzler Fund Xchange kénnen wir

schnell und flexibel die Strategiedepots andern.* Telefon: 06851-8007690
Fax: 06851-907661
schnell und flexibel die StrategiedepotsBankhaus Metzler einiges gemeinsam
andern. Sehr wichtig ist fur uns auch defStatt jedem Trend hinterherzulaufen, blei{ E-Mail: wphg@schu.de
Ubersichtliche Depotauszug: Unsere Kunben wir unserem Vorgehen im Sinne unse Website: www.schu.de
den erhalten ihn grundsétzlich viertel-rer Kunden treu. Wie das Bankhaus wol




